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Alberto Lozano

Se puede decir que todo el que haya leido

una vez la columna de Alberto Lozano ad

quiere un mal incurable conocido como la Lo-

zanoMania. MacUser sabe que es contraproducente dejar 2
estos “adictos” sin su dosis, pero no nos ha quedado mds
remedio. No le busques en Opinion, este mes Alberto tam-
bién habla pero de otra forma. Sacia w curiosidad pero no
esperes saber todo sobre él, es un pozo sin fondo
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36 Hard Disk Toolkit
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40 DayMaker Herramientas

42 GreatWorks L
Este mes la seccion
Libros analiza el titu-

lo “1a Biblia del Macintosh sobre el Sis-
tema 7", extension inevitable del betseller “La Biblia del

Macintosh”, puesto que habian quedado vacios de atualiza-
' cion ante el lanzamiento del citado sistema operativo

- -
QuickTime,
han tenido acceso 2 informacion sobre

la fuerza del movimient/_\
»
QuickTime. Ahora se puede decir que defi

nitivamente ya es una aplastante realidad. De
su mano podris descubrir como se mueve todo
QuickTime trae consigo la verdadera revolucion multimedia. Tanto si utilizas
una hoa de cilculo, un procesador de texto o un paquete de presentaciones
este hallazgo Apple te cambiari todos los esquemas de trabajo. Mucha atencion
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Aunque los seguidores de MacUser ya
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Como todo lo que no se encuentra al alcance de e, "’ v "'ﬁf'.r,“,; P 3
la mano, Ager, el pueblo que Alberto Lozano ba ' e
elegido como Meca del Macintosh es toda una
sorpresa. Pero no se sabe muy bien si este rincon
ya lenia su magia antes de llegar nuestro
prestidigitador o el ba sido uno de los grandes
detonantes de este atractivo punto de encuentro.
Bajo las faldas de una melancolica iglesia bulle
la actividad con demasiada fuerza, el vuelo libre
de los bombres, sus juegos mentales y sus
mdquinas no dejan campar la rutina. Aqui la
imaginacion no tiene fronteras. Un microclima
benéfico bace brotar las ideas, Alberto Lozano
siempre se encargara de empujarte al vacio y de
inducirte a la experimentacion. Antes de
levantar el vuelo arrancale un poco de lo que
sabe, te aseguramos que no escatima nada, solo
tienes que tener claro lo que buscas..
jBienvenidos! La aventura estd servida

Alberto Lozano:
Mil caras y un
Macintosh
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e entrada, solo
escuchar los ar-
gumentos que
lievaron a este
peculiar bombre
a utilizar en to-
das sus aventu-
ras en Mac es algo mdgico.. 1.os
que trabajamos en electronica tene-
mos que acostumbraros mucho a las
metiforas. Cuando tengo un circuito
electronico no puedo ver a los elec-
trones funcionando por ahi, debo
imaginarmelo y cuando necesito ex-
plicarle 2 una persona que por un ca-
ble pasa comiente debo decir que es
intangible, no se ve. necesito usar la

metifora de que un cable es como

un tubo por el que pasa agua y que
imagine la corriente de electrones

Cuando descubri el Mac vi que era
una miquina metaforica, me plasmaba
en forma de iconos una cosa que era
entelequia. Hacta metiforas de aquello
que en otra maquina se representaba
mediante lineas de comando multiplica-
das. Dije esto es lo que yo estoy ha-
ciendo pero en informética y por eso
me gusté y me enamoré del sistema, de
la Star de Xeros que nunca se llegb a
vender (se hicieron dos) y después del
Lisa... Era ¢l sistema que mis se parecia
2 mi forma de trabajo en electronica.

Cuando se le interroga sobre la ver-
satilidad del Mac 2 la hora de responder
ante un cerébro tan "elastico y agil®
como ¢l de Alberto, este no duda un
momento. $i, claro, de hecho el mac es
una extension del cerebro, ;quién me
dijo 2 mi una vez que ¢l mac era una
hicicleta mentaP, la bicicleta extiende la
capacidad de w cuerpo, puedes correr
mis, puedes llegar mis lejos y puedes
ir mds comodo. Desde ese momento el
mac es la bicideta mental hace que t
cerebro corma mds, puede ir mas lejos
en las iniciativas y que vaya mds como-
do, ahi estd la comodidad de tw cerebro
cuando se monta en un mac, sin em-
bargo cuando se monta en un PC no va
nada comodo, es como ir en ¢l metro o
ir en coche, y eso es lo que hizo que
Apple triunfara,

Tiene claro que los usuarios de
este emtorno son los que ban con-
tribuido a la divulgacion del Mac.
Pero éste ba encontrado demasia-
dos frenos y el simple descenso de
precios no le franqueard el acceso
a todas las puertas. Aunque ¢l des-
censo de precios influye mucho, se
trata de un problema de mentalidad y
de preferencias. Han pesado mds los
otros, los compatibles. Han bombarde-
ado con publicidad

Amstrad en su dia popularizb los
sistemas operativos tipo CP y después
MS-DOS colocando las mdquinas en
las casas. Apple nunca se ha dado 2
conocer, ni ha hecho nada de eso,
quizd consideraba que vendia bastan-
tes maquinas. Una de las formulas que
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estd utilizando ahora para llegar 2 la
gente son los Classic, pero en ese te-
rreno ya se le adelantaron los del
MS-DOS.

Menos mal que Apple tiene 2 los
usuarios que son los que al final ven-
den la miquina, porque si un usuario
Apple trabaja en la Administracion o en
una empresa no parard hasta introducir
el Mac. El usuario Mac es el que mis
contento esté porque posee una maqui-
na metaforica, ficil de usar. Yo he visto
muchas miquinas de MS-DOS en es-
tanterias y cubiertas porque nunca han
llegado 2 ponerse en marcha. Quien
compra un Mac lo utiliza.

Aunque Alberto Lozano bace mu-
cho tiempo que se dedica a dar ser-
vicio en el emtorno Macintosh, ase-
gura que resulta dificil cobrar por
él, bay que justificarlo vendiendo
ademds algo de bardware o de soft-
ware. No se valora el servicio hasta
que una cosa que tiene que funcionar
no funciona. La gente no tiene en cuen-
1 ¢l tiempo que pierdes desplazindote
¢ invirtiendo dos horas en arreglar algo.
Pero si haces esto y al mismo tiempo
vendes una ampliacion de memoria, ya
puedes cobrar las dos horas de servicio
y el hardware. No se estd acostumbrado
a pagar por informacion, solo se paga
por las cosas que se ven.

Estd mal visto cobrar por el trabajo
de asesor. Los viernes recibo unas cin-
cuenta llamadas al dia consultindome
algo, y 2 mi me cuestan dinero. En Es-
tados Unidos funcionan como con un
taximetro, facturindose al cliente. Las
llamadas representan estar todo el dia
ocupado. Por eso hay que cobrar.

Si bien es cierto que, tal como
asegura nuestro personaje, el
usuario no estd mentalizado del
coste de los servicios, en general,
el mundo de la informdtica se en-
camina bacia este drea. Asi tiene
que ser. Dicen que el Mac es tan sen-
cillo que no necesita asesoramiento y
no es ciero porque el usuario que co-
mienza no lo tiene facil. Es muy senci-
llo romper cosas

El Mac puede resultar facil, pero
montar una red con doscientos Macs no
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lo es. {Todo es plug and play!. Mentira.
No es nada facil. A veces los problemas
surgen por cosas de electronica como
la longitud de una linea Ethemet. Estos
mundo informdtico los conoce, mien-
tras que cualquier radioaficionado lo
sabe. No hay técnicos para dar servicio.

Ademis, el distribuidor estdi muy
ocupado vendiendo y ganindose la
vida. Si vende la miquina y tiene que
estar diecinueve o veinte horas de ser-
vicio postventa, es decir, instalacion,
puesta en marcha, consulta de clien-
tes, entonces ese hombre no ha gana-
do por la venta de la miquina. En Es-
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Es preciso
que

vender

y cobrarlo.

tados Unidos ¢l usuario final se lleva
la miquina en la caja sin desembalar-
la, asi el distribuidor puede trabajar
con un margen reducido. Si los ma-
nuales no le valen, llama al asesor in-
formético que va a casa le soluciona
los programas y le cobra. Pero para
llegar 2 esto, la miquina le ha tenido
que salir tan barata que el coste del
asesor no le importe. Ganan todos.
Pero eso significa desmontar
toda la forma de trabajo existente
en Espafia... Y si no se desmontard
sola. Ahora con la nueva politica de
precios de Apple cada vez se gana
menos con la venta de la miquina
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especializarse, el
mdquinas debe

madquinas y el
sefior que sabe
dar servicios
dedicarse a ello

Los dealers lo ven al mirar la cuenta
de resultados. Con la gama baja los
mérgenes son cada vez menores. De
esta forma, antes se ganaban un mi-
lion de pesetas con la venta de dos
méquinas y dos clientes, ahora para
conseguir esa cifra igual tienen que
vender diez miquinas a diez perso-
nas, que les harin preguntas una vez
hecha la venta... El hecho de que lo
cobren esti muy mal visto por los
clientes, les da la sensacion de que lo
que no han pagado por la miquina
se lo estin cobrando después.

Es preciso especializarse, el que
vende miquinas debe vender maqui-
nas y el sefor que sabe dar servicios
dedicarse 2"ello y cobrarlo.

Segin Lozano la especializacion
no solo se impone por necesidades
econdmicas, si no por razones algo
mds fuertes.. En ¢l mundo MS-DOS
el distribuidor sabe salir mds al paso
de los problemas porque son tan enre-
vesadas las miquinas que el técnico
del distribuidor sabe resolver todo. Yo
no digo que el distribuidor de Mac no
sepa pero como el Mac sblo hay que
desenchufarlo y se pone en marcha, 2
veces, se descuidan los detalles. Y Ap-
ple tiene un sistema de formacion al
que yo no sé si la gente acude, tam-
mucho por todo.

Reconozco que por Apple he ido
muy poco. Y a pesar de que sigo de-
sarrollando software, menos intensa-
mente, para prensa, hablo poco con
la gente de Apple y cuando lo hago
es mds por razones personales que
profesionales.

Tampoco voy 2 las conferencias de
desarrolladores porque supone gastar
dinero y no sacar nada nuevo. Des-
pués de estar programando ¢l Apple |
con su casi medio K de memoria y
una documentacion manuscrita de
Wosniak no me parece logico desem-
bolsar dinero por un cursillo si tengo
una buena documentacion para apren-
derlo en casa.

Pero eso significa mover cajas,
una frase usada muy despectiva-
mente por el canal de distribucion
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2 de Apple. Si, acabarin moviendo cajas, El objetivo de una empresa es ga- ¢ nirvana. O bien aprovechar el tiempo
los y ¢ que no mueva cajas tendri que de- nar dinero y no perderlo y Apple pa-  que han tenido para hacerse multimillo-
D_‘ dicarse 2 otra cosa. Cando un ordena- rece que cumple, sea cuales sean los  narios y ahora cerrar y dedicarse 2 la
- dor, sea Apple o ¢l que sea, se compre medios. Si han llegado 2 la conclusion  vida contemplativa, pero que pretendan
bos en un kiosco, el del kiosco moverd ca- de que ¢l ordenador se va a vender en  frenar la evolucin, no, y la evolucion
hra s, y todo ¢l mundo lo hard o se dedi- grandes superficies, en los kioskos, en  pasa porque el ordenador no debe de
pe card a archivar bananas en el Brasil. paradas de metro, yo, personalmente  ser una cosa miica, debe ser una cosa
o Tienen que vender y olvidarse de la creo que es la tonica que deben se-  mds y tan sencilla como unos zapatos o
ez élite, de la formacion, del entomo y de guir. Estamos de acuerdo, Apple y yo,  como unos guantes, cuando eso llegue,
lo todas esas tonterias.. La gente ird 2 un hay que dismitificar ¢l ordenador. y va a llegar muy ripido, ya todos esos
08 bazas, se comprari su ordenador, llega- No le preocupa que la deswitifi-  grandes centros de venta especializados
lo i 2 casa lo enchufari y ya esti. cacidn de esta mdquina pueda aca-  con sus técnicos, sus palabras esotéricas,
- Para Lozano es un gran acierto bar con su labor de embajador del  tiene que desaparecer. El ordenador tie-

la nueva politica de grandes super- mac y de servicio. No se muesira ne que ser una cosa muy barata y al al

ficies. Aunque esta nueva forma de muy crédulo ante la aftirmacion de  cance de todo el mundo y no tiene que

ver el negocio Macintosh estd en MacUser de que la gente seguird re-  \ener grandes problemas de utilizacion y

clara comtradiccion con los prime- curriendo a é por el placer de con ¢ debe poder comprar en cualquier s
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ros planteamientos de Apple. Si,
para mi si, el ordenador no tiene que
ser nada mitico, es la bicicleta del ce-
rebro jene!, tienes que ir 2 comprar
como compras una bicicleta

Lo cual quiere decir que todo el
mundo tiene derecho a equivocarse y
hay que rectificar. Yo nada mis soy
una persona que trabaa en la electro-
nica y usa mucho el mac y que vive
en la montafia, pero Apple debe tener
grandes y sesudos tios ahi trabajando,
exprimiéndose el cerebro. Si la condu-
sion de esos senores, es que hay que
ir por ahi, ellos sabrin lo que hacen
Mo? No creo que se equivoquen. Ap-
ple ha ido corigiendo, sobreviviendo
muy bien, no, viviendo

versar con Alberto. 5i 10 crees que s
un placer. Mis objetivos no eran hacer-
me multimillonario, ni eran ir encorbata-
do y trajeado e ir a todas las reuniones,
mi objetivo era vivir tranquilo, y aqui lo
tengo. Me gusta vivir asi, yo no tengo
que fichar 2 las nueve de la mafiana 0 2
las ocho o a las siete, no tengo que es-
tar con siress pendiente de una reunion
a la que me voy 2 jugar no sé qué. Los
que se ganan la vida viviendo del mac
tienen que plantearse también sus obje-
tivos, si su objetivo es crear una empre-
sa, trabajar mucho en ella, dejarse la
vida y después ver como esa empresa
se amuina y tienen que buscar otra cosa
Para eso no vale la pena vivir, hay que
buscarse un objetivo que tire mds hacia

tio, como las calculadoras o el primer
reloj digital. Hay que dejarse de misticis-
mos y de tonterias. Cuando al ordena-
dor le pongamos un par de 0jos, un par
de manos y un par de patas tendremos
un robot y ahi serd un mundo, empeza-
r4, un bicho inteligente

Cuandorel Mac sea popular, su forma
de trabajar serd la normal y todo serd
gente contenta. Hemos pasado una eta-
pa en la que habfa unos usuarios con-
tentos porque sabfan hacer trabajar su
méquina y otros que tenian la chuleta
al lado y hacian aquello que les habia
dicho el técnico de tumo. El utilizar un
ordenador serd tan obvio como usar
Ahora estamos en un momento de tran-
sicion. Cuando todo esto ya no tenga

DUROS, A 5 PESETAS
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Liegado del mundo de la electronica,
Alberto Lozano siempre ha tenido a su
lado los primeros engendros creados
por Apple. Su curiosidad innata, delata-
da por unos febriles 0y0s a l0s que no se
escapa nada, le ha hecho mantenerse en
1a cresta de la ofa de todo lo que huela a
innovacién. Como un niflo, siempre ha
tenido la imperiosa necesidad de hurgar
en la tecnologia. Amante de la velocidad
~ha participado en rallies, su coche es
otro més de sus juguetes y una vahiosa
herramienta de trabajo que le hace apa-
recer alli donde se le necesita. Las mon-
taftas son su paraiso pero no hay mura-
Wa que atrape a Alberto. Son parapeto
muy vuinerable, solo hay que cruzario
para tocar su sabiduria. Al donde este
mago habita todas las puertas estan
ablertas.

Mezctado con las aventuras de vuelo
libre, Alberto impulsa estos fragiles sue-
fios, para facilitarlos ha creado una so-
fisticada estacién meteorblogica que da
servicio gratuito a todos los aficionados
a este deporte, simplemente ‘porque ha-
cia falta”. Eso i, su pragmatismo le ha
Nevado a2 utiizar un Amiga, porque con
¢ Mac "me sale muy carg”.

Este radioaficionado de lujo no se
conforma con concentrar a los usua-
rios del Macintosh, sino que se invo-
lucra con los astrénomos, entre los que asegura que hay més Amigas que Macintosh, “igual que
entre misicos hay més Ataris que Macs”. Todo aquello que represente una forma de conocimiento
acaba pasando por sus manos. Alberto Lozano ha creado su propio microclima en Ager y alli sélo
lleva gente que contribuya a dar brillo 2 su mundo, ‘nunca traigo distroyers”. Y es que Lozano no
sblo es el eje de su pequeiio universo, sino que en su afén por compartir trabaja activamente
para que este pueblo, situado en una zona deprimida, tenga una salida por el drea de servicios.
Cuando uno se sorprende de sus quehaceres y de su tendencia a ayudar a los demds, él se niega
a dar crédito a que alguien ignore “que la vida es lo mds provisional que existe y hay que aprove-
charla.” Acto seguido te invita a hacer lo mismo.

Siempre hay un hueco en la mesa de este sibarita para aquellos que han compartido con él una
conversacion a media tarde. Una mesa que ha sido testigo de muchas operaciones. Alrededor de
ella y al calor de un buen vino se han sellado pactos y tomado valiosas decisiones. Aunque no to-
das tienen como protagonista al Macintosh, este tiene su lugar de honor, porque, sin duda aigu-
na, Alberto es su embajador.

A pesar de que se niega a ser tratado como un gurl, porque cree en la democratizacion cultural y
nada més desembarcar en Ager convoch un cursilio de Macintosh, su figura logra convocar 2 los fandti-
c0s de esta maquina especial que acuden sin pensario a cada lamada de nuestro personaje. Obtener in-
formaci6n no es su (nico objetivo. Les aseguramos que sblo hablar con é es estimutante.

Después de infiltrarnos dos dias en su extrafio mundo 0s recomendamos que no os fiéis de lo
que estdis leyendo, le encanta la prestidigitacion y con sus juegos de manos logro confundirnos.
Si decides acudir a una cita con Alberto, no olvides que si te estd mirando no te servir de nada
mentir. Olvida el reloj en casa, en Ager slo 16, €1 y vuestra conversacion marcan el tiempo. Ten
claro lo que quieres saber. Te integrards faciimente si dejas atras todos tus prejuicios. No es nada
dificil que acabes atado. Puedes descubrir lo que se siente a 270 Km\H, aprender a jugar al Go,
volar en parapente, iniciarte en la astronomia o la radio, encontrar mucha gente con tus mismas
inquietudes, seguro que aprenderas algo. Pero te lo advertimos, una vez dado el primer paso,
r“mymumuymnunmwuw

suerte.
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imponancia, me dedicaré a disefar ro-
tores de helicoptero

Ve con buenos ojos la alianza
con IBM, porque respalda la nue-
va estrategia Apple y también
mira bien la entrada en la electro-
nica de consumo. Pero le reco-
mendaria otros pactos a la socie-
dad de Cupertino. Si, ¢ refieres a
los Personal Digital Assistance. Yo lo
veo estupendo, lo que pasa es que si
fuera egoista no me gustaria porque
me quitard trabajo. Pero hay que re-
conocer que el mundo progresa y
unas veces estis subido en una esca-
lera y después tienes que irte a otra,
porque esa ya no hace falta, se ha
vuelto plana, y lo que quizis molesta
a los senores que hablan de mover
cajas es que por ahi se les puede aca-
bar su negocio, pero que cojan el
olro, que se muevan

Apple deberia comprar los derechos
del hardware 2 Commodore. Juntar la
capacidad de produccion de los japo-
neses y el peso especifico de IBM, y
después si necesitaran en maquinas
populares, la tecnologia de Commodo-
re. Saldria una buena mezcla

Igual que la television fue una
revolucion en su dia, las capaci-
dades multimedia van a ser res-
ponsables de muchos cambios.
Pero la revolucion multimedia no
ba llegado. Para que una maquina
sea realmente multimedia tienen que
ser unos sefiores maquinones que
hasta ahora no se estan pudiendo ha-
cer al precio que se necesita. Un or-
denador, hasta hace bien poco servia
de poca cosa, por ejemplo yo cuando
tuve mi Apple Il primero el disco
contaba con 110 K, la mdquina tenia
4k. Aquello para resolver problemas
no servia porque 110K es a2 menos de
100 paginas de texto. No eran opera-
tivos, lo que pasa es que se les forzd
a ser operativos, a base de mucho
misticismo. Ahora un ordenador bara-
tito, un Classic, tiene 40 millones de
capacidad en disco, eso son 30.000
paginas mis 0 menos de informacion
emitidas. Con los nuevos sistemas ya
cabe la informacion como para que




mucha capacidad metida en muy poco
espacio y ademis que valga barato.
Por ejemplo, Apple quiere entrar en
un mercado que tengo muy claro tie-
ne que haber en la electronica domés-
tica, como lo que el mac ha sido 2 la
electronica profesional. Eso Apple lo
esti viendo y por eso esti entrando en
¢l mercado multimedia, en el mercado
de consumo. Seri estupendo cuando
se pueda integrar dentro de un orde-
nador el video, el videodisco, que
haya el sistema multimedia metido
dentro y que ademds se utilice con 6r-
denes de pantalla ficiles para todo el
mundo. Eso serd lo que sustituird 2 la
electronica doméstica y Apple lo estd
viendo claro y se esti metiendo ahi,
ese es el camino final de la multime-
dia y nos dejamos de grandes siste-
mas, otra vez a eliminar el misticismo.
Todo tiene que ser sencillo y entonces
1l tendris en tu casa un ordenador
que ademds te servird para ver el vi-
deo, este yo creo que es el camino
multimedia. Te va a costar igual que
un video normal, va a ser facil de utili-
zar y ademis te va a permitir crear W
sistema de sonido, todo digital, y
montarte tus programas de television y
hacer todo con un cacharrito que serd
lo que sustituird 2 la television de aho-
ra, incluso al equipo de misica.

Segiin Alberto, falta muy poco
tiempo para que nos riamos de
QuickTime, al que no mira con de-
masiado optimismo. Cuando sali6 ¢l
HyperCard era una cosa tan anunciada
que iba a revolucionar todo. Nada. De
hecho, HyperCard no ha revolucionado
nada, y se lo merecia, ahora la duda
que hay es si QuickTime no va a ser la
version nimero dos de HyperCard.
QuickTime va a ser algo interesante
cuando se meta en miquinas de dos
duros, en los videos domésticos esos, y
cuando todo el mundo lo adopte, en-
tonces evolucionari, ahora lo que ve-
mos de QuickTime es muy rudimenta-
rio todavia. No sé si no pasari como
HyperCard que al final se qued6 en
nada, que no pase igual.
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De momento, QuickTime hoy nada
mds nos sirve para ver un videoclip en
una pantallita chiquitina y ver como se
mueven ahi unos monigotitos. Saldri
un hardware que no valga millones,
€s0 liene que ser una maquina perso-
nal y que esté al alcance de todo el
mundo, entonces si que serd el tiempo
de QuickTime.

Este fandtico del Mac también es
entusiasta de otra mdquina de la
que se enamoré por su bardware.
Cuando sali6, el Amiga tenia color, el
mac no; ademds llevando el mismo
procesador 2 la misma velocidad de re-
loj, ¢l Amiga era muchas veces mis ri-
pido que el mac. El hardware del Ami-
A esti muy bien diseftado, tiene una fi-
losofia de disefio que ojala hubiera teni-
do el Mac, Mac lo que tiene es un soft-
un hardware muy inteligentemente he-
cho, que a6in hoy en dia las miquinas
mis nuevas de Apple como Quadra,
compaiiia, y fx, no se acercan a su filo-
sofia. Para mi si se hubieran unido
cuando salieron, si Commodore hubiera
usado el hardware y Apple el Software,
habria salido un maquindn, habriamos
tenido Quadras hace ocho afos. El
Amiga es muchisimo més ripido.

Con esta explosiva mezcla Loza-

mismas prestaciones en el Amiga va
algo mis ripido que en el Mac y sin
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embargo es bastante mis caro en este
entorno. ;Por qué en Mac es tan
caro?. Lo estin haciendo bien en
ContaPlus, que estin sacando un pro-
grama de contabilidad de 5.900 pts
en los kioskos, para Mac, igual esti
ocurriendo en el mundo del PC, tG te
estis comprando programas por
15.000 pts, pero sefores programas.

Un gran problema del mercado
de software espaiol es la pirateria
y para nuestro columnista la solu-
cion estd en: Bajar los precios. Com-
pré un juego en la feria MacWorld, un
juego japonés que valia 3800 pts, por
este precio 2 nadie le merece la pena
hacerse una copia pirata del Ishido.
Esto en un juego, ahora imaginate en
programas mds serios. Si un programa
es lo suficientemente barato, nadie lo
va a copiar, porque si lo compra va a
tener todos los servicios que se supo-
ne que tiene que dar la casa del soft-
ware. Creo que hay mds pirateria en ¢l
mundo Mac que en otros entornos. No
se deberfan gastar los esfuerzos en
proteger los programas, si no gastarios
en bajr el precio, hay que popularizar
¢l software.

Lo que hay que procurar es que la
empresa que obtiene un rendimiento
por un programa, pague por &, que
parte de ese dinero se vaya justamen-
te al que ha hecho el programa. El
coleccionista no hace dano a nadie,
habla de ellos y divulga. Normalmen-
te las empresas no se juegan la pro-
ductividad de un trabajo, por un pro-
grama pirata. El precio no es justo, en
tanto que un programa valga mis
que la miquina.




Apple afirma que bay unas 100.000 CPUs instaladas en
Espafia, de los que, segiin Lozano 140 son Macs soporta-
bles y unos 1.500 PowerBooks. Nuestro personaje es el
gran responsable de alguna de estas maquiuas y de sus

usuarios. Puede que yo esté en contacto permanentie Con unas
'vlw,’ih;x'.’\l;! as, Yy €Sporadico no se, porque nay o )chas per
sonas que me llaman y es la pnmera ve ¢ ( elias. S
nos 00 6 600 usuanos en contacto hal es0 puede supo

ner varios miles de CPUs, porque si contamos los periGdicos
pues ate. 51, en un promedio alto ;).mk'!‘. ser 2000 o 3000 ma
quinas, yo creo que no estd mal, es una muestra significativa

Todo el mundo conoce los encuentros para Maddmbems
de Ager, porque un buen dia Alberto decidic que llevaria alli a
todos los que tenian en comuin el Mac. ¥a lenia vistanies habi
tualmente. Asi que decidi juntarios 2 todos v darle un poco mas de
formalidad. Ademds es bueno que la gente se conozca y que inker
cambien experiencias. Eso en una feria no lo van 2 conseguir. Es un
poco informal, la gente viene sin prisas, porque aqui €l reio) no hace
falta mirardo, intercambian informacion. Me gusta unir gentes Ge
tereses comunes, puede ser Mac 0 cualquier olra Cosa. S0y amigo de
los clubs, pero de los clubs informales, donde reaimenic ia genie si
que se enriquece ¢ intercambia OPINIONES, NO COMO €N UNa reunion
encorbatada (ue acaba €n una cena y €n no sc quc Todo es0 sor
ganas ge m rlgastar y desperdiciar recursos Y siempre hay que des
mitificar todo, hasta las reuniones

AQui €s muy raro que una persona se encuentre INCOMOda
siempre se integra y encuentra alinidades en aigun de los corr
llos que se forman

La distancia es mi filtro, el que viene aqui es que vaie 1a pena
el de ley, no hay mas oro que €l que reluce, y para venir aqu
hay que relucr

Reniega de su fama de gurii como de todo aquello que bue-
le a misticismo. Precisamente eso es lo que no quiero. No, porgue
YO NO S0y un pozo que cuando estiras de ka comea chirfa, lo que
soy es un pozo boca abajo. Le doy todo 2 todo el mundo, no quiero
tener una aureoka de guri pero ni MUChISIMO MENOS o mepor es
comunicar todo lo que sabes a todo €l mundo y en su lenguaje

Cuando uno babla con Alberto descubre que no puede
atribuirle una edad. En ¢l mundo de la tecnologia, un ano es
in siglo, claro. Si yo te estoy hablando de cuando yo tenia 20
afios. te hablo de 25 afios atrds y no tiene nada que ver lo que
habfa entonces con lo que hay ahora. En tex nologia los ahos co
rren muy deprisa. Por eso, hacemos dos reuniones aqui al ano
para evitar tener que hablar de paleontologia, de arqg t-r)ingv ke
la informatica, px nque de aN0 2 otro cambia MuChisImo todo

Habla de arqueologia cuaudo a los usuarios nos parece
que el mac no evoluciona tan deprisa. Su enlomo, € software
si evoluciona deprisa, el mac evoluciona muy poquito, maquinas
mas ripidas, con un sistema un poco mas facil, como €s €

ma 7 P(‘f(, 10 que reaimente e€sta Vol onando raf

software. Qué es la maquina sin software’ Es comx

sin bicicleta. Bg

Mar Corral

; Te atreverias

con un millon
e megabytes?

Ahora, con los nuevos CD-ROM (MAC, PC y MPCQ)
de SILVER DISC podras descubrir megas y megas
para tu trabajo o para tu hobby: bases de datos,
clip arts, fuentes, sonidos, fotografias, multimedia,
animacion 3D, enciclopedias, atlas, guias, cursos de
idiomas, diccionarios, juegos, utilidades, accesorios
de escritorio, programas de dominio publico,
programas profesionales ... Bibliotecas enteras de
lo que tu quieras, sin necesidad de pedirlos a
EE.UU. y a unos precios que te sorprenderan, sin
esperas, sin llamadas de teléfono costosas.

Para mas informacion, envianos por correo o por
fax el cupén respuesta adjunto. Recibiras nuestro
catadlogo de productos y un DISCO GRATIS.

: Si, deseo recibir el catalogo de productos SILVER DISC y
1 el disco demostraciéon gratuito en version MAC [ PC

: Nombre Edad
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: Cargo

: Actividad

1y Dispongo de ordenador/es

| Marcals

1 Modelo/s

! SI1JNO [ Dispongo de ___ lector/es CD-ROM
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SILVER DISC IBERICA

C/ Camps i Fabrés, 3-11, 1°8°* » 08006 Barcelona
Tel. (93) 415-3527 » Fax (93) 237-9881
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